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Hans sétt att utbilda inom forsaljning &r unikt likasé hans passion att leva sin drom, att vaga och
att brinna. Peter Peppe Ekmark ldmnar ingen obero6rd!

Trots sitt extremt daligt sjalvfortroende borjade Peter Ekmark redan som tolvéring sin resa till att
bli en framgangsrik séljare. Hans nyfikenhet och forméaga att bygga varma relationer gav honom
ett stottande och utvecklande nitverk.

I sin nya bok, Sélja bra eller silja bést hur du hittar nyckeln till kundens hjérta, tar forfattaren upp
10 viktiga verktyg som behovs for att lyckas med framgangsrik forséljning: Vinsten for kunden,
Boka kundbesok, Forsta motet med kunden, Behovsanalysen, Presentationen,
Invandningshantering, Avslutsteknik, Uppf6ljningen, Att ténka pa som séljare samt den personliga
vinsten. Allt detta berattas pa ett roligt och inspirerande sétt med manga historier och tips fran
verkliga livet.

Idag har Peppe Ekmark mer 4n 30 ars erfarenhet som séljare, séljchef och forsiljningsdirektor b.la.
inom MTG-koncernen. Han har fatt utmérkelser, blivit nominerad till arets entreprendr och dven
prisats for att ha skapat Sveriges bista séljkar i mediebranschen. Inom Kinneviks-koncernen ledde
han Metros annonsavdelning till forsaljningsrekord och har dven gjort sam-ma framgangsresa som
forsaljningsdirektor for TV3 regional. Daremellan har han hunnit med att skapa nya foretag, bygga
hus 1 Toscana, skriva bocker och tusen andra saker.

Det finns ytterst fd personer med Peppes driv och forméga att inspirera andra personer till att na
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nya hojder. Jag har haft Peppe bade som chef, kollega och kund hans kvalitéer &r verkligen
unika.David Uhrner, CEO & Producer -UHRNER & KRANTZ Media Group

-10 viktiga verktyg-Konkreta tips och inspirerande historier ur livet-En bok som véagar visa
passion, mod och uthallighet
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