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Verktyg for en virdebaserad forsiljningsprocess Dagens informationssamhélle skapar helt nya
forutséttningar for motet mellan leverantor och kund. For forsta gangen dr kunden néstan lika
viélinformerad som du om ditt erbjudande. Det betyder att ditt séljarbete méste styras utifran en
genuin vilja att gora din kund mer framgangsrik. Framgang forutsatter kunskap om vilket vérde
dina produkter och tjanster skapar for kunden och inte minst hur du ur kundens synvinkel skiljer
dig fran konkurrenterna. Om inte kunden upplever ett viarde i motet med dig kommer webben forr
eller senare att helt ta 6ver din sdljprocess.

Den hér boken ger dig en bittre forstaelse for dagens affirslandskap och visar hur du maste ténka
och agera for att skapa nya affirer. Du far kunskap och tips for att etablera en modern,
véardebaserad forsdljningsprocess och verktyg for att utmana dig sjilv, och darmed dven kunden,
att bli mer framgangsrik.

BENGT GEJROT ir en av Skandinaviens framsta foreldsare och utbildare inom forséljning. Med
over 30 ars séljerfarenhet, varav 15 fran olika ledande positioner, besitter han djupa kunskaper

inom séljutveckling. Bengt arbetar internationellt och har foreldst i 30 linder pa fem kontinenter.

"Vilken bra och framfor allt praktisk bok! Rekommenderar den till alla som vill skapa modern
véardebaserad forsdljning. (Harald Burgstaller, GM Northern Europe Forbo Flooring)

"Bengt Gejrot har lyckats sétta ord pd det du inte hinner ténka. Fantastiskt anvéndbart!" (Simon
Levén, Group Manager ALTEN Sweden AB)

"Utmiérkt och energivande bok som gett mig manga direkt anviandbara tips och metoder! Anders
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